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FONEBANK

Acuerdo con Intermoén
para reciclar teléfonos

=Fonebank, empresa con sede
en Espafia y Reino Unido y que
se dedica a la reutilizacion y
reciclado de teléfonos méviles
en Europa, ha firmado un acuer-
do con Intermén Oxfam. Esta
organizacion se beneficiara de
los teléfonos entregados para su
reutilizacion en paises pobres o
reciclaje. / Redaccion

ALOOHA

Primera ronda con
un millon de euros

= Alooha ha cerrado su primera
ronda de financiacién por un
millén de euros, por el 25% del
capital, que toman inversores
profesionales (como Infemay
Business Angels de Iese) e inter-
mediada por Inveready. La com-
pafifa implanta circuitos publici-
tarios digitales en centros co-
merciales. / Redaccion

CECOT

Presencia de las
patronales en El Prat

=El presidente de la Cecot, An-
toni Abad, ha pedido al conse-
ller Joaquim Nadal que las orga-
nizaciones patronales estén pre-
sentes en el nuevo érgano de
gestion del aeropuerto de El
Prat, ante el inminente acuerdo
del nuevo modelo de gestion
aeroportuaria anunciado por el
ministro Blanco. / Redaccion

Nueva terminal de El Prat

ARCHIVO

UPM

Tarjeta profesional
del metal

= Uni6 Patronal Metal-largica
serd, a partir del 7 de enero,
punto de tramitacion y delega-
cién en Catalunya de la tarjeta
profesional del metal (TPC) que
persigue reducir los accidentes
laborales y que sera obligatoria
para los trabajadores del metal
que prestan servicios en la cons-
truccion. / Redaccion

Transerveto abrira este
afnio mercado en Alemania

La firma de Lleida realiza el 75% de su negocio en Europa

X
MERCE GILI

Josep Serveto y sus hijos, segunda y tercera generacion

ARIADNA BOADA
Barcelona

a compaiiia de transpor-

tes de mercancias por

carretera Transerveto

cerrara el ejercicio
2009 con una facturacién de
13,09 millones de euros, lo que re-
presenta un crecimiento del 20%
respecto al 2008. Segun el geren-
te y propietario de la compaiia,
Josep Serveto, la crisis no les ha
afectado tanto debido a que el
75% de su negocio se genera en el
exterior, concretamente en Fran-
cia, Alemania, Holanda y Bélgica.
La prevision del proximo afio es
seguir creciendo. “Nunca sabe-

mos lo que pasard, pero creemos
que irda a mejor y no a peor”, ase-
gura Josep Serveto. En el 2009,
la empresa, con sede en Lleida,
gestiond 355.000 toneladasy rea-
liz6 14.800 transportes.

El origen de esta empresa se re-
monta al afio 1955 cuando su pa-
dre, Josep Serveto Casas, com-
proé un camion y empezd a hacer
de transportista en Camarasa
(Noguera). “Salimos del campo
para dedicarnos a enviar mercan-
cia a los pueblos de la comarca”,
recuerda Josep Serveto, hijo, que
por aquel entonces tenia 17 afios
y ya se incorpord al negocio fami-
liar. Por aquel entonces, si no lle-
gaban con su flota, la contrata-

ban a terceros. “Siempre hemos
tenido mas trabajo que camio-
nes”, explica Serveto.

Hoy, con una flota de 18 ve-
hiculos y una plantilla de 27 per-
sonas, Transerveto basa su nego-
cio en acuerdos con otras empre-
sas transportistas. “Si tenemos
que enviar un camion a Paris pa-
ra llevar una carga, nos tenemos
que asegurar que vuelva a Espa-
fia lleno. En muchas ocasiones lle-
vamos la materia primera y volve-
mos con el producto acabado”, di-
ce el gerente.

Hace unos cinco afios, la em-
presa inicié un ambicioso proce-
so de internacionalizacion, del
que se encarga uno de los cuatro
hijos, Josep Serveto. Su actividad
internacional representa hoy el
75% de las ventas, que proviene,
mayoritariamente, de Francia.
Entre los planes de esta compa-
fnia familiar esta abrir mas merca-
do en Alemania, y por ello a me-
dio plazo tienen previsto abrir
una oficina comercial en Bélgica
o en el norte de Francia. “Para no-
sotros es estratégico estar en esa
zona porque queremos crecer en
el mercado aleman”, asegura Jo-
sep Serveto.

Esta apertura ira acompaiiada
de la incorporacién de personas
en el departamento comercial.
Para esta firma, la diversificacién
también es estratégica. “Intenta-
mos no concentrarnos en ninguin
sector en concreto”. Prueba de
ello es que transportan desde bo-
vinas de papel hasta aceite, neu-
maticos pienso o material de
construccion.e

Abemus lanza
un servicio personal

de videocu

MAR GALTES
Barcelona

bemus es una peque-

fia productora audio-

visual fundada en
Barcelona en el

2005 por los hermanos Gui-
llermo y Fernando Martorell
y que realiza basicamente vi-
deos y presentaciones para
empresas. Ahora, Abemus aca-
ba de lanzar lo que considera
que es un innovador servicio
que puede transfor-
mar su actividad:
se trata del vi-
deocurriculum,
“un video de un mi-
nuto que produci-
mos con calidad
profesional y elabo-
rado con orienta-
cion de un especia-
lista en recursos
humanos. Se pue-
de convertir en un
elemento diferen-
ciador de los candi-
datos a un puesto
de trabajo”, asegu-
ra Fernando Marto-
rell, responsable del proyecto.
Los Martorell —sobrinos del
Ferran Martorell que fue res-
ponsable de la agencia Slogan
y decano del Col-legi de Publi-
citaris i Relacions Publiques
de Catalunya- empezaron su
empresa audiovisual hacien-
do montajes de fotos y pelicu-
las para fiestas y celebracio-
nes; después trasladaron su ac-
tividad hacia el mundo de la
empresa, con clientes como

rriculum

Unilever o Danone, explica.
Ahora apuestan por esta diver-
sificiacion hacia los recursos
humanos: “Tenemos una sala
de grabacion y equipos profe-
sionales: igual que en un curri-
culum tradicional no adjuntas
cualquier foto, en un minuto
de pelicula bien producida se
pueden decir muchas cosas.
Tiene el valor de la carta de
presentacion, que ya nadie uti-
liza. Pero, ademds, permite
por ejemplo demostrar si real-

" ROSER VILALLONGA

Fernando Martorell

mente sabes un idioma”, dice
Fernando Martorell. El coste
de producir el videocurricu-
lum -que se entrega en forma-
to .mpeg- es de 90 euros.

El negocio de Abemus en el
2009 fue de 150.000 euros, di-
ce Martorell, “y creemos que
en el primer afio del videocu-
rriculum podemos obtener
otros 50.000 euros”. La com-
pafia cuenta con un equipo de
cinco personas.e
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